SUGEMA-SEMINARE | Wissen kompakt.

Kauf, Verkauf & Co.: EinfGhrung in
Immobilientransaktionen

Datum: Dienstag, 27.10.2026, 09:30 - 17:00 Uhr
Online-Seminar

Gina Hiitzen

Gina Hutzen berat deutsche und internationale Mandanten
in allen Bereichen des Immobilienwirtschaftsrechts. lhr Tatig-
keitsschwerpunkt liegt auf der rechtlichen Begleitung von
Immobilientransaktionen und Projektentwicklungen. Dies beinhaltet
Fragen des Immobilienwirtschaftsrechts sowie des gewerblichen Miet-
rechts. Dartber hinaus umfasst ihre Beratung das Management von
Immobilienbestéanden, einschlieBlich grundsttcksrechtlicher Fragestel-
lungen, das Maklerrecht sowie das Wohnungseigentumsrecht.

Teilnehmerkreis

Mit diesem Seminar werden kaufménnische Mitarbeiter in der Immo-
bilienbranche, die in den Bereichen Akquisition, Vertrieb, Vertragsma-
nagement oder Projektentwicklung tatig sind und ein grundlegendes
Verstandnis fur Immobilientransaktionen erwerben machten, beson-
ders angesprochen.

Ziel

Ob Kauf oder Verkauf - Immobilientransaktionen sind komplex und
erfordern ein gutes Verstandnis rechtlicher und praktischer Ablaufe.
In diesem Seminar bauen Sie ein fundiertes Grundlagenwissen auf:
Sie lernen die wichtigsten Vertragsarten und deren Kernelemente
kennen, erhalten einen Uberblick tber typische Abldufe vom Erstkon-
takt bis zur Abwicklung und entwickeln ein Gespur fur rechtliche so-
wie wirtschaftliche Risiken. Ziel ist es, zentrale Zusammenhénge zu
verstehen und Handlungssicherheit fir die Praxis zu gewinnen.

Preis: 799,- Euro zzgl. 19% MwsSt.

Themen

Grundlagen der Immobilientransaktion

Uberblick Uber Transaktionsarten, typische Beteiligte und rechtliche
Rahmenbedingungen

Vertragsgestaltung und -analyse

Einfihrung in Kaufvertrage, Vorvertrage, Reservierungsvereinba-
rungen & Co.

Wesentliche Vertragsinhalte und typische Klauseln

Ablauf einer Immobilientransaktion

Von der ersten Prtfung bis zur Vertragsabwicklung:

Due Diligence, Verhandlungen, Beurkundung, Ubergabe
Rechtliche und wirtschaftliche Risiken

Identifikation und Bewertung potenzieller Risiken

Strategien zur Risikominimierung in der Vertragsgestaltung
Praxisnahe Fallbeispiele

Anwendung des Gelernten anhand typischer Konstellationen und
Problemstellungen

Néhere Infos und Anmeldung unter www.sugema.de
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